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1.リクトの特長
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リクトはWeb制作を基点に、「制作」「運用」「営業DX」の各プロセスを通じて、新規顧客の獲得を最大化し、リピート率の向上
に寄与します。見込み客や取引先との関係を強化することで、企業価値を高め、売上や利益の向上を実現する仕組みづくりを
提供。制作から運用、そしてDX支援に至るまで、成果を追求するアプローチでクライアントの持続的な成長を後押しします。

私たちの強み
1.リクトの特長
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ユニークな取り組み

1 ‌100名を超える同業者交流会を主催。

豊富な外部パートナー。

2 ‌有資格者による有益な情報発信。

3 複数の連絡手段で、

高い連絡頻度と先回りしたやり取り。

社内体制

1 Webマーケティングに必要な

専門チームを構成。

2 制作・サポートを円滑にする

各種独自ツールの活用。

3 ‌複数名からなるレビューユニット制度。

制作体制

1 ご担当者の負担を減らす制作体制。

2 見えない部分も丁寧に作り込み。

3 ご提案をベースとした制作進行。

‌豊富な経験と実績

1 ‌創業14年のノウハウで一歩先の提案。

2 ‌最長ご契約期間14年以上。‌

3 実績に裏付けされた

信頼のWebマーケティング支援。

評価されているポイント
1.リクトの特長
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実績に裏付けされた信頼のWebマーケティング支援。3

WordPressを中心としたCMSの開発実績が多数あるため、

ご要望に対して様々なWebマーケティング支援ができます。


サイトの管理も行っているため、アクセス数やお問い合わ

せ数を増加させるための運用のコツも伝授できます。

(2024年4月時点)

管理サイト 370サイト以上
制作サイト 850サイト以上

2 ‌最長ご契約期間14年以上。

‌Webマーケティングのサービスを幅広く提供してお

り、企業の成長に応じて最適なご提案が可能です。


結果、創業時にご契約いただいたクライアント様

も、引き続き良好なお付き合いをさせていただいて

います。

1 ‌創業14年のノウハウで

一歩先の提案。

2009年に創業、2012年に設立。


今年で13期目を迎えています(2024年4月時点)。


質の高い成果物を継続してご提供するため、社内ガ

イドラインを設け、日々制作・改善を続けておりま

す。

評価されているポイント/豊富な経験と実績
1.リクトの特長
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‌表面的なご要望に合わせるだけでなく、本質的な課題を解決する成果物の提供を心がけています。


ターゲットニーズやUI・UXを考慮しワイヤーフレームを活用しつつ、ご提案をベースとした制作を行います。

3 ご提案をベースとした制作進行。

ご要望 ご提案 ターゲット

ニーズ UI・UX ワイヤーフレーム

見えない部分も丁寧に作り込み。2

‌SEOやサイトスピード、アクセシビリティ等に影響

する、表には見えない重要な要素も丁寧に作り込み

いたします。


メンテナンスやセキュリティも考慮し、ワードプレ

スのプラグインは極力使用しません。

ご担当者の

負担を減らす制作工程。

1

ご担当者の負担を減らした制作工程を実施します。


具体的には資料やヒアリング内容をもとに、弊社に

てゼロから文章の執筆を行います。


原稿をご提供いただく場合にはそのまま流用せず、

構成や文章の最適化等、高品質な成果物を提供いた

します。

評価されているポイント/制作体制
1.リクトの特長
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3 複数名からなる

レビューユニット制度。

案件担当でないメンバー

もワイヤー、デザインを

チェックすることで、


多角的な視点から品質向

上に努めています。 デザイナー B

××は△△が見やすい。
修正お願いします。

ディレクター A

表記揺れ・誤字有り。
〇〇に修正が必要。

2 制作・サポートを円滑にする

各種独自ツールの活用。

ディレクションガイドライン、制作の手引き、クラ

イアント共有シート等、独自ツールを活用し、サー

ビスの品質を担保できるスムーズな進行管理を行え

る体制を構築しています。

1 Webマーケティングに必要な専門チームを構成。

売上・利益に貢献するために必要な要素をワンストップで各専門チームにてご対応いたします。

クリエイティブ事業部

デザイン制作やWebコンテンツの企画・
制作を担当し、クリエイティブの力で
価値を創出。

DX事業部

顧客管理や業務効率化などのDX支援
を通じて、クライアントの成長と成功
を持続的に支援。

マーケティング事業部

市場分析やターゲット設定をはじめ、
広告運用やコンテンツ戦略を通じて、
集客・売上拡大の施策をご提案。

評価されているポイント/社内体制
1.リクトの特長
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3 複数の連絡手段で、

高い連絡頻度と先回りした
やり取り。

‌メールや電話のほか、チャット・訪問・Web会
議など、多数の連絡手段をご用意しています。

「話がはやい」「相談しやすい」「すぐに対
応してもらえて助かった」と好評です。

2 ‌有資格者の有益な情報発信。
‌ウェブ解析士・「A4」1枚ア
ンケート広告作成アドバイ
ザー・色彩検定1級など様々な
有資格者が在籍しています。

常に知識をアップデートし、
自社サイトやSNS等で積極的
に発信しています。

1 100名を超える同業者交流会を主催。

豊富な外部パートナー。

‌毎年、デザイナーやエンジニア、ライター、フォトグラファーの
方々に参加いただく交流会を主催しています。

知り合った業界関係者や外部パートナーとの協力により、高い品質
でWebに関連する様々なサービス提供が可能です。

評価されているポイント/ユニークな取り組み
1.リクトの特長
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Webマーケティング
リスティング広告やコンテンツ記事制作、SNS運用代行など、

市場や競合他社の動向を踏まえたWebマーケティングサービスを提供いたします。

リスティング広告 SEO対策 記事コンテンツ制作
Googleビジネスプロフィール登録代行 SNS運用代行 SNS広告

ホームページ運営
ホームページの保守・管理から、更新・改善作業、

トラブル対応まで、幅広くホームページ運営をサ
ポートいたします。

保守 更新・改善
画像の表示最適化サービス「SIO」

ホームページ制作
コーポレートサイト・採用サイト・EC・LPなど、

新規制作・リニューアル、業種やターゲット、目的
に応じた各種ホームページ制作に対応いたします。

コーポレートサイト 採用サイト
EC・ショッピングサイト LP
年賀状サイト制作サービス「ウェブグリ」

事業内容
1.リクトの特長
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販促物制作
パンフレットやチラシ等の制作に対応しております。

ホームページ運用と絡めてオンライン・オフラインの双方で効果的なマーケティング活動も可能です。

チラシ・パンフレット制作
住宅模型造形サービス「ハウジングプリント3D」

システム構築・DX支援
特有のビジネスフロー・業務手順や要件に沿って独自にカスタマイズしたWebシステムの構築や、

Zoho CRMの導入をはじめとしたDX支援サービスも提供いたします。

Webシステムの構築 Zohoの導入設定 Zohoの活用コンサルティング
Google Workspace導入支援 DX研修

事業内容
1.リクトの特長
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改善サポート

40,000円/月

執筆アドバイス

20,000円/月

１記事作成

40,000円/月

２記事作成

70,000円/月

３記事作成

100,000円/月

ライトプラン

9,000円/月
月1回まで　2時間/月

ベーシックプラン

30,000円/月
月2回まで　8時間/月

プレミアムプラン

50,000円/月
月3回まで　16時間/月

運
用

広
告
・
SNS

保守サポート

10,000円/月
の
導
入
・
定
着
支
援

CRM
SFA

分析・改善集客更新保守

弊社では自由にお選びいただけるサポートプランをご用意しております。


どれを選んだら良いかわからない場合は、ご要望やご予算に応じてお客様に最適なプランをご提案いたします。

選べる最適サポートプラン

サポートプラン
1.リクトの特長
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2.実績
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今後の事業展開として、家づくりだ
けでなく「人の暮らしをつくる会
社」をコンセプトとされていたた
め、従来の工務店の枠にとどまらな
い温かみのあるデザインをご提案。

コンテンツは、過去の歴史や企業と
しての強みなども整理しつつ、「こだ
わりのお宅訪問」ではお客様の暮ら
しぶりを紹介し、快適な住環境の実
現が伝わるよう意識しました。

https://www.kuwanogumi.com/
有限会社桑野組 様

情報の刷新だけでなくサイトの課題を
抽出し、解消方法をご提案しました。

サイト構成が複雑でわかりづらかっ
たため、サイトマップを再構築。


また、ユーザーが知りたい情報へす
ばやく遷移できるよう、ページごと
の動線設計に注力しました。


デザインは、産婦人科ということも
あり「安心感」をメインに、優しい
仕上がりにしています。

https://nagano-sanfujinka.or.jp/
長野産婦人科クリニック 様

旧トップページは情報が多く、ユー
ザーが迷う可能性があったため、優
先順位をつけて情報を整理しまし
た。

セミナーページは、「A4」1枚アン
ケートの手法で構成し、メリハリの
効いたデザインでユーザーへ訴求。

コーポレートカラーの水色をメイン
に、安心感を与えるテイストをご提
案しました。

https://www.yamaokakun.com/
株式会社ヤマオカ 様

コーポレートサイト（BtoC）
2.実績

https://www.kuwanogumi.com/
https://nagano-sanfujinka.or.jp/
https://www.yamaokakun.com/
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集客を目的としたサイト制作にあたっ
て弊社をご指名いただきました。


かつて別サイトのアクセス数が半減
した際に急遽、運用をお任せいただ
いたことで回復につながったという
ご評価からです。今回のサイトでも
「運用3年でユーザー数は6倍！お問
い合わせ数は2倍以上！」というお言
葉を頂戴しました。

https://www.ys-plan.co.jp/

株式会社

ワイズプランニング 様

コーポレートカラーの青色をメイン
カラーに使用し、コンテンツは会社
の信頼性とプロフェッショナリズム
を前面に出すことに注力しました。

企業の特長や沿革、そして社内外の
取り組みを効果的に掲載し、ブラン
ドイメージを強化する内容に仕上げ
ました。

https://www.logi-q.co.jp/
株式会社ロジテム九州 様

ホームページの開設から長い年月が
経過しているのでリニューアルした
いとのご相談。

BtoBサイトのため、信頼性を感じる
デザインとユーザビリティに優れた
挙動（写真の見せ方、ホバー時のア
ニメーション、スライダーなど）を
ご要望でしたので、実現に向け様々
な挙動のご提案をいたしました。

https://www.sai-c.jp/
株式会社サック 様

コーポレートサイト（BtoB）
2.実績

https://www.ys-plan.co.jp/
https://www.logi-q.co.jp/
https://www.sai-c.jp/
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求職者目線に立った構成で採用サイト
を構築しました。


応募の壁を取り除くために、 業種イ
メージを表現しつつ雰囲気の柔らかい
デザインを採用。


サイト全体に社員の顔がわかる写真を
掲載して安心感を演出しました。


また、会社の信頼性を高めるコンテン
ツとして取引先インタビューを掲載し
ました。

https://www.satsuki-job.com/
株式会社皐月 様

求人サイトへ広告を出した結果、
コーポレートサイトへのアクセス数
は増加するも、エントリーにはつな
がらないというジレンマを抱えてお
られました。

採用サイトを新設した結果、

「採用サイト開設直後わずか1ヶ月で
エントリー20件以上！」という嬉し
いお言葉を頂戴しました。

https://yamaju-recruit.com/
山十株式会社 様

社員様に就職活動や入社後の働き方

に関するアンケートを実施。


結果から非常に従業員満足度が高い

と分かり、定着率の高さや待遇の良

さをアピールしました。


また、各部署の社員様にインタ

ビューを行い、就業中の様子を撮影

し、求職者が入社後の働き方を具体

的にイメージできるようなコンテン
ツを作成しました。

https://www.seinankizai-job.jp/ 
西南機材株式会社 様

採用サイト
2.実績

https://www.satsuki-job.com/
https://yamaju-recruit.com/
https://www.seinankizai-job.jp/ 
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今後、自社サイトで通販商品の販売

を強化していくために、更新性やカ

スタマイズ性の高いShopifyでサイト

を構築しました。


店舗メニューや通販商品は新たに写

真撮影を実施。


メニューページは、美味しそうなハ

ンバーガーを統一感のあるテイスト

で並べて、見る人の食欲を刺激する

デザインをご提案しました。

https://www.sasebo-bigman.jp/

株式会社ビッグマン 様

高級感と上品さをイメージしたデザ

インに一新し、ECのシステムには販

売機能が豊富なMakeshopを採用。



事前にヒアリングした使い勝手の悪

さを解消できるよう構築しました。



また、旧ECサイトの商品・顧客デー

タの移行にも対応し、公開日から不

便なく運用ができるようリニューア

ルしました。

https://www.kigocorotea.com/

株式会社

和紅茶きごころ 様

江戸時代からの歴史ある老舗の酒蔵
であることが伝わるデザインをご希
望されていたため、上品で老舗感の

あるデザインをご提案しました。



また、酒造ならではのこだわりをつ
たえるため、代表に酒造りへの思い

をインタビュー。


誠実な心で酒造りにのぞまれるス
タッフ様の思いを伝えるページを作成
しました。

https://sake-tenshin.co.jp/

溝上酒造株式会社 様

EC（通販サイト）
2.実績

https://www.sasebo-bigman.jp/
https://www.kigocorotea.com/
https://sake-tenshin.co.jp/
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主要の通販商品の全国放送を受け、地
元色を出すことをご提案しました。


文章に博多弁を含めることで、「博
多の商品」をアピールし、注文ボタ
ンには「お取り寄せ」という言葉を
用い、ユーザーの「ご褒美感」を訴
求しました。

放送に間に合うよう短納期がご要望
でしたので、スマホファーストのデ
ザインを採用しました。

https://hakata.tenhoru.jp/
天神ホルモン 様

リフォームの見積りツールのリード
獲得LPを制作しました。

業界固有の課題を分析し、業務効率
の最大化を実現する訴求を行いまし
た。

ターゲットや課題、導入後の成果が
一目で理解できるように設計し、す
ばやく情報を探るユーザーにも全体
のコンテンツが即座に把握できる見
出し構成を心がけました。

https://ie-pro.net/reform/index.php
株式会社リフィード 様

英語学習サービスをPRするため、独
自の強みをまとめました。

LPから購入に繋がるよう決済システ
ムを導入し、一括払いと月々継続払
いに対応。

顧客管理システムによるフォームと
の連携、メール配信の自動化を行
い、併せて広告用のマンガと動画制
作など、多様な媒体からの集客増化
を図りました。

https://e-hunter24.com/
株式会社溌剌 様

LP（ランディングページ）
2.実績

https://hakata.tenhoru.jp/
https://ie-pro.net/reform/index.php
https://e-hunter24.com/


製造業（社員数：約200名）

導入ツール Zoho One Zoho CRM
Zoho Campaigns SalesIQ

支援内容
商談後の自動メールマーケティング
社内の稟議・承認フロー
独自見積もりシステムの構築
拠点ごとの営業実績の見える化

不動産業（社員数：約20名）

導入ツール
Zoho One Zoho CRM
Zoho Campaigns SalesIQ
Zoho Social

支援内容
部署ごとの管理項目切り分け
部署ごとのマーケティング施策の

切り分け

金融業（社員数：1名）

導入ツール Zoho CRM Zoho Campaigns

支援内容 お客様との打ち合わせ履歴の保存
次回アポイント等のスケジュール管理

医療福祉業（社員数：2名）
導入ツール Zoho CRM

支援内容

経営状況把握のレポート
昨期の売上把握
少人数運営に合わせた一部処理の

自動化、簡素化
経理処理の抜け漏れ防止策

18

DX支援

2.実績
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（成功事例）
お客様インタビュー

株式会社立地ライズ

営業担当　梅木 秀治 様

株式会社ロジテム九州

代表取締役社長　末永 浩司 様

株式会社ワイズプランニング

ミライ環境事業部長　西野 達也 様

大空建築

井上 聡美 様

顧客管理・営業支援システ
ムの導入でメール送信業務
の作業時間が6時間から30分
に大幅短縮。

採用の質がアップ！

自社に合う人材を確保し、
離職率が40%から20％未満
に減少！

運用3年でユーザー数６倍！

お問い合わせ数は２倍以上！

リニューアル後わずか3ヶ月
で問い合わせが0件から6件
にアップ！

うち2件が成約！

CRM構築採用サイト運用サポートサイトリニューアル

お客様インタビュー
2.実績
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Googleのクチコミ
2.実績
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3.リクトのご紹介
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代表取締役

「わかりやすい情報を、探しているすべての人へ。」という経営理念
のもと、貴社の優れた商品やサービスを求める多くの人々に伝える

お手伝いをすることで、貴社のビジネス成長に貢献していきたいと

考えています。

そのためには、顧客情報をデータで管理し、適切なタイミングで、

求める方に伝わりやすい方法で情報を発信することが必要です。

生年月日 1977年8月17日生まれ

出身地 福岡県北九州市

学歴 福岡大学工学部建築学科卒業

資格

二級建築士

ホームインスペクター

ウェブ解析士

初期システムアドミニストレータ

このような状況下で、新規顧客の獲得にのみ注力するのではなく、
既存顧客との関係をこれまで以上に強化し、LTV（顧客生涯価値）を
向上させることが経営戦略としてますます重要になっています。

日本の生産年齢人口が2040年までにピーク時から30%以上減少すると
予測される時代において、企業は採用の困難さ、市場の縮小、

新規顧客獲得コストの増大など、多岐にわたる経営課題に直面するこ
とになります。

わかりやすい情報を、

探しているすべての人へ。

経営
理念

ごあいさつ
3.リクトのご紹介
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‌クライアントから頼られる
存在として、心が通うお付
き合いをします。

ビジョン達成のために

大切にすること

バリュー

‌ヴィジターにとって有益な
情報発信をお手伝いし、ク
ライアントの売上・利益
アップに貢献します。

ビジョン達成のための

私たちの使命

ミッション

‌1,000のクライアントと共生
し、相互ビジネスを興すこ
とで地域、日本、世界、個
人をハッピーで繋ぎます。

私たちの目標

ビジョン

ビジョン・ミッション・バリュー
3.リクトのご紹介
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卓越
‌リクトとの取引を誇れるよう、


会社の価値を高める

誇り

‌売上・利益増に貢献し、

期待を超える

結果
‌円滑なコミュニケーションで


心地よさを提供する

快適

‌技術、知識、一歩先行く提案で

期待を超える

これまでの指標

クライアントの期待値

期待値を超えるための目標値‌約束を守り、

誠実なお付き合いで信頼を蓄積

安心

‌弊社が信頼され、長く愛されるサービスを提供するために、成果物の提供だけでなく、 

以下の5項目においてもご満足いただける仕事を心がけています。

弊社が目指している仕事のスタンス
3.リクトのご紹介
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一般社団法人　全日本SEO協会

認定SEOコンサルタント認定

一般社団法人　ウェブ解析士協会主催

WACA認定 　ウェブ解析士

「A4」1枚アンケート広告作成アドバイザー⁨⁩二級建築士

一般社団法人　ウェブ解析士協会主催

WACA認定 　上級ウェブ解析士

一般社団法人　ウェブ解析士協会主催

WACA認定 　ウェブ解析士

上級ウェブ解析士・ウェブ解析士／「A4」1枚アンケート広告作成アドバイザー／全日本SEO協会 認定SEOコンサル
タント／Google広告「検索広告」認定資格／デジタル庁任命 デジタル推進委員／色彩検定UC級／二級建築士　など

複数の資格保有者が在籍しています。

資格者
3.リクトのご紹介



マネージャー

伊野 高章

Webデザイナー


小副川 祐加
Webデザイナー


有馬 和佳奈
マークアップ

エンジニア


中村 玄太郎

マークアップ

エンジニア


野元 雄史

マネージャー

山田 修史

プランナー

赤窄 義久

Webマーケター

徳田 洋志

Webマーケター

岩切 果奈英

マネージャー

松延 正和

ディレクター


橋本 陽平
フロントエンド


エンジニア


福田 翔太

26

DX

事業部

マーケティング

事業部

クリエイティブ

事業部

組織体制
3.リクトのご紹介
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公式X(旧Twitter)

https://twitter.com


/lctweb

公式Facebook

https://www.facebook.com


/lctfukuoka

公式Instagram

https://www.instagram.com


/lct.inc

公式Youtube

https://www.youtube.com


/c/lctjp/featured

公式コラム

https://www.lct.jp/column/

リクトの運用メディア

採用サイト

https://lct-job.com/

ハウジングプリント3D

https://housing-print3d.jp/

ピスカチオ

https://piscatio.media/

リクト公式

https://www.lct.jp/

リクトの運用サイト

運用サイト・メディア
3.リクトのご紹介

https://twitter.com
/lctweb
https://twitter.com
/lctweb
https://www.facebook.com
/lctfukuoka
https://www.facebook.com
/lctfukuoka
https://www.instagram.com
/lct.inc
https://www.instagram.com
/lct.inc
https://www.youtube.com
/c/lctjp/featured
https://www.youtube.com
/c/lctjp/featured
https://www.lct.jp/column/
https://lct-job.com/
https://housing-print3d.jp/
https://piscatio.media/
https://www.lct.jp/
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ふくおか経済、Web Designing、BIZREAD、デジマチェーン、リフォーム産業新聞等、


複数メディアにて取材いただいています。

メディア掲載情報
3.リクトのご紹介
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(株)ベイジ枌谷社長を招いての


「選ばれる会社やデザイナーになる

ためにin福岡」セミナー

デジタルマーケティング＆

クリエイティブカンファレンス

デジタル神無月

福岡の経営者とエグゼクティブのビジ
ネスソリューション誌Bizread「第1回
ビズリード交流会」

お客さまアンケートからチラシやホー
ムページでの広告を考える勉強会

「A4一枚アンケート実践勉強会」

Webに関わる方々の横のつながりを

広げる100名規模の交流会を主催

「ウェブ屋さん交流会」

主催セミナー・イベント登壇
3.リクトのご紹介

Zoho認定パートナーとして

事例セッションに登壇

「Zoho 福岡ユーザー交流会」
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※ZOHO公式サイトにて掲載されております

ZOHOのオフィシャルパートナーをはじめ、


様々な認定を取得しています。

5

認定・登録等
3.リクトのご紹介
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社名 株式会社リクト

代表取締役 山口 裕介

創業年月日 2009年9月1日

設立年月日 2012年1月25日

役員・従業員数 17名

住所
810-0041

福岡県福岡市中央区大名1丁目9-27

第一西部ビル 306

Tel / Fax 092-791-2108 / 092-791-2109

E-Mail info@lct.jp

営業時間 10:00~19:00

定休日 土・日・祝日

主なサービス内容

Webコンサルティング

ホームページ制作・保守・運用管理

コンテンツ制作・ネット広告運用

ZOHOの導入、定着サービスによるDX支援

補助金・助成金活用

住宅模型造形サービス 
（ハウジングプリント3D）

会社概要
3.リクトのご紹介


